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        創業機會與構想 1 

創業背景與機會 
 
品牌概念與說明 
 



项目介绍 創業機會與構想 

01 01 01 01 1 2 3 4 

創造友善空間 禁止寵物進入 寵物商機成長 流浪動物 



项目介绍 品牌概念與說明 

「毛」的後端想像
成毛孩要搖尾巴的
樣子。 

「工」的上下兩橫
以狗狗最愛的骨頭
來呈現。 

「廠」的上方加入
狗狗的腳印。 



项目介绍 品牌概念與說明 
經營理念 

友善 歡樂 熱忱 
毛孩夢
工廠 

精神指標 



    產品與服務內容 2 

產品與服務內容 
 
營運模式 



项目介绍 目前產品項目 
 

合作性商品 

聯名性商品 

原創性商品 

政府、公家機關、公益團體、 
民間收容中心 

寵物鮮食廠商、寵物用品廠商 

以本店LOGO為主要視覺，設計出一系列
的寵物精品。 



项目介绍 未來增加產品項目 
 

科技化商品 

客製化商品 

寵物用品廠商 

寵物鮮食廠商、寵物用品廠商 



项目介绍 服務內容 

項目 內容 體重 價格 

娛樂 提供室外泳池、室外
大草原及運動設施。 

小型犬 $200 

中型犬 $300 

大型犬 $400 

特大型犬 $600 

洗澡 包含剪指甲、擠肛門
腺、清理耳朵等服務。 

小型犬 $400 

中型犬 $600 

大型犬 $1,050 

特大型犬 $1,200 

美容 
包含了洗澡服務外，
還幫毛孩剪漂亮的造
型。 

小型犬 $700 

中型犬 $800 

大型犬 $1,200 

特大型犬 $1,500 



项目介绍 未來增加服務項目 
 

項目 內容 

住宿 
若毛爸毛媽不放心讓毛孩獨自在家，可將毛孩送至本店安親或住
宿，本店隨時提供照片、影片，讓毛爸毛媽隨時關心毛孩狀況。 

安親 



项目介绍 營運模式 

價值 
定位 

客戶 
關係 

銷售 
通路 

營運 
對象 

主要 
資源 

主要營運 
項目 

企業 

社區 

政府 

產品 

合作性 

商品 

聯名性 

商品 

原創性 

商品 

服務 

美容 

洗澡 

飼養毛孩的
民眾 

願意花更多
金錢在毛孩
身上的飼主 

寵物用品廠
商 

有意願飼養
毛孩的民眾 



项目介绍 營運規劃 

1 

2 

3 

4 

5 

6 

7 系統架構 

入園及服務預約表單 

企業社會責任 

未來營運規劃 

設施規劃 

人力規劃 

店址分析 
 

本店位於台南市學甲區中洲社區174縣道旁目前為
農牧用地，地勢平坦，四通八達，鄰近村莊，離
城不離塵。店址附近沒有寵物美容及娛樂相關行
業，若本店開設勢必吸引附近飼養毛孩的飼主注
意，且店址區域鄰近嘉義縣水上鄉、義竹鄉，本
店客源不只限制於台南地區，與本店競爭者「森
呼吸」需35-40分鐘車程，店址附近的飼主不須舟
車勞頓。 

 

美容區 

室外樂
園 

寵物餐廳 

販賣部 

售票區 

短期 
•提升知名度
穩定客源 

中期 
•增設其他服
務項目 

長期 
•將成功模式
複製到其他
寵物項目 

「浪」我回家 「浪」愛延續 

10 

10 

33 

10 

9 

9/20 10/10 10/30 11/19 12/9 12/29

需求確認 

完成系統架構設計 

製作系統架構 

表單製作 

完成最後修正 

系統架構甘特圖 

開始日期 執行天數 



    市場與競爭分析 3 

市場規模與特性 
 
競爭者分析 
 



项目介绍 

01 01 01 01 1 2 3 4 

飼養毛孩的人增多 大型綜合寵物店
逐漸興起 

寵物商機趨勢 飼主投資在毛孩身
上的金額逐漸增多 

市場規模與特性 



项目介绍 競爭者分析 
本店競爭者以「森呼吸」為例 

S 
W 

O 
T 

 
1.目前為台南最大寵物遊樂園 

2.有2個泳池  

 

1.競爭者逐漸變多 

2.遭同業模仿 

1.異業結盟 
2.飼主願意花更多金錢在毛孩上 

1.店址偏僻 

2.沒有控管進場人數 



项目介绍 本店營運策略 

增加專業知識，強化競爭實力 

內部嚴格治理，促進健全經營 

善盡社會責任，提升本店形象 

財務適當分配，發揮最大利益 

結合內部優勢及外部機會， 
創造更高的企業價值 



    行銷策略 4 



项目介绍 行銷策略 

毛孩夢工
廠 

網路 
行銷 

電子 
商務 

推廣 

限地
販售 

活動 
參與 

通路 

0 10 20 30 40 50 60 70 80

蝦皮購物 

MOMO購物網 

Pchome

Yahoo購物 

露天購物 

寵物用品電商市占率排名 

現代是科技時代，本店預計與飼
養寵物的部落客、YOUTUBER合
作，並將心得撰寫成文章或拍成
一部影片，除了宣傳本店也能藉
由他們的知名度提升本店的曝光
率。 

定期 寵物講座、搭配節慶及季節推出相關活動 

不定期 毛孩野餐、毛孩市集、與部落客合作 

本店結合在地特色、文化及毛孩
元素設計獨特商品，除了增加本
店曝光度、話題性，也可以凝聚
在地居民的向心力，未來也與各
縣市政府合作設計出屬於各縣市
的文創商品，並採取限地或限時
的方式行銷。 

協助地方政府、民間團體舉辦各
項活動，如:狂犬病疫苗施打、流
浪犬議題等各公益活動。 
 

毛孩夢
工廠 

實體 

店面 

文創 

世集 

社群粉
絲頁 

蝦皮 

賣場 



       財務計畫 5 

資金來源 
 
薪資預算、平
均價位計算 
 

預估損益表 
 
預估資產負債表 
 

 



项目介绍 資金結構 
本店選擇微型鳳凰創業無擔保貸款200萬元、及業主三人合計出資600萬元。 

600萬元 

200萬元 

資金來源 

業主出資 貸款 



项目介绍 薪資預算、平均價位 

職位 人數 薪資/人 小計(月) 

正職人員 6 $23,800 $142,800 

寵物美容師 2 $28,000 $56,000 

兼職 5 $158(時薪) $45,504 

總計     $244,304 

  洗澡 

(次) 

游泳 

(次) 

美容 

(含洗澡) 

小型犬 $400 $200 $700 

中型犬 $600 $300 $800 

大型犬 $1,050 $400 $1,200 

特大型犬 $1,200 $600 $1,500 

工作犬出示證件即可7折入園及7折美容100公分以下免費入

園，130公分以下$50、130公分以上$150。 

項目 各大小犬型價位加總 平均價位 

洗澡(次) 
400+600+1050+1200=325

0 
3250/4=$813 

游泳(次) 200+300+40+600=1500 1500/4=$375 

美容 

(含洗澡) 

700+800+1200+1500=420

0 
4200/4=$1050 

清潔費 均一價150 $150 



项目介绍 預估損益表 

年度 第一年 第二年 第三年 

營業收入 $7,491,990 $14,600,730 $21,412,725 

營業成本 $4,777,368 $4,777,368 $4,789,488 

營業毛利 $2,714,622 $9,823,362 $16,623,237 

其他費用 $240,000 $240,000 $240,000 

本期損益 $2,474,622 $9,583,362 $16,383,237 



项目介绍 預估資產負債表 

年度 第一年 第二年 第三年 

現金 $360,000 $2,834,622 $12,417,984 

存貨 $240,000 $240,000 $240,000 

機器設備 $60,000 $60,000 $600,00 

固定資產 $7,580,000 $7,580,000 $7,580,000 

總計 $8,240,000 $10,714,622 $20,237,984 

資本 $8,000,000 $8,000,000 8,000,000 

累積盈餘 --- $2,474,622 $9,583,362 

本期損益 $2,474,622 $9,583,362 $16,383,237 

負債淨值 $10,474,622 $20,057,984 $33,966,599 



 
   結論與投資效益、風險 
 

6 

結論 
 
投資效益 
 
投資風險 



项目介绍 結論 

創造寵物
友善空間 
 

寵物商機
快速成長 
 

宣導流浪
犬議題 
 

寵物地位越
來越重要 



项目介绍 投資效益 

社會效益 

經濟效益 

寵物產業之所以又被稱為「幸福產業」，
是因為牠們不只是一個生命，更是可以撫
平人心，達到療癒效果的另類心靈治療
法，逐間成為人們生活中不可或缺的一部
份。 

根據報導指出日本在2016年因生育率下降、步入
高齡化社會，消費者物價指數大調整，除了剔除
兒童午餐項目，更首度把貓砂、狗狗的如廁用
品，納入物價指數中。在全球寵物市場占最大宗
為美國，有67%的家庭至少飼養1隻毛孩。 



项目介绍 投資效益 

產業效益 

投資效益 

現代飼主希望以對待人的方式來對
待寵物，因此發展出需多產業，從
寵物的日常所需到寵物的身後事，
因此寵物商機年年提升。 

預估第一年營業收入為$7,491,990，
預估第二年營業收入為
$14,600,730，預估第三年營業收入
為$21,412,725。 

 



项目介绍 

•解決辦法:除了購買相關保險降低風險，如
:公共意外險附加醫療險，本店也以約聘的
方式聘請寵物訓練師。 

營運風險 

•解決辦法:適時的調整營運時間、縮減支
出。 經濟風險 

•解決辦法:「飲食」是最基本需求，當市場
趨近於飽和時，本店將發展自己的寵物鮮食
品牌。 

市場風險 

資金風險 •解決辦法:主動收集相關資訊，採取適當的
銷售手法提高產品銷售率。 

投資風險 



END 


